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GroBe institutionelle Investoren legen viel Geld in Private Equity-Fonds
an, das die Beteiligungsgesellschaften gerne in den Mittelstand investie-
ren wirden. Das wollen zunehmend auch Family Offices und Pools pri-
vater Investoren. Tatsdchlich kommt das Transaktionsgeschehen in
Schwung, doch das Angebot ist in vielen Bereichen gréBer als die Nach-
frage.
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2012 noch beklagte die Private Equity-Branche Liquiditdétsmangel und
schlechte Finanzierungsmaoglichkeiten. Jetzt hat sich das Blatt gewen-
det — es herrscht Anlagedruck. Doch trotz prall geflliter Kassen spielen
bei Private Equity-Deals zunehmend alternative Finanzierungsmodelle
wie Factoring und Leasing eine tragende Rolle.
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Durch die Aktivitdten von Business Angels und 6ffentlichen Initiativen wie
dem High-Tech GrUnderfonds herrscht im Seed-Bereich aktuell ein brei-
tes Kapitalangebot fur deutsche Start-ups. GroBere Finanzierungsrun-
den sind fur Jungunternehmen nach wie vor schwierig zu realisieren.
Zwar engagieren sich immer mehr Konzerne, doch Tickets jenseits der
10-15-Mio.-EUR-Grenze sind ohne auslédndische Investoren kaum
machbar.
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