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Will ein in der Frühphase erfolgreiches Start-up weiterwachsen, steigt der Kapitalbedarf schnell 

an. Dann kommen Wachstumsinvestoren ins Spiel, deren Strategie und Kapitalausstattung zum 

Bedarf des Unternehmens passen.

Mezzanine-Kapital hat sich längst als feste Größe in der Mittelstandsfinanzierung etabliert. Es 

kommt meist zum Einsatz, wenn die klassische Bankenfinanzierung an ihre Grenzen stößt. Mez-

zanine hilft, die Eigenkapitallücke zu schließen, und macht so große Kredite erst möglich.
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